' KEMBRON

CASO DE EXITO - SOFTWARE A MEDIDA

La oferta que el local
acaba de cargar en su caja,
visible en el celular.

Como Savvi —plataforma uruguaya de ofertas minoristas— nacio
como producto propio: una aplicacion para el publico, un panel por
comercio y una consola de plataforma, con las ofertas
publicandose desde el sistema de facturacion de cada tienda.
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DE UN VISTAZO

El desafio: una oferta solo sirve
mientras el articulo todavia esta.

Savvi es un producto de plataforma: conecta comercios

minoristas —indumentaria, calzado, perfumeria,
supermercados— con consumidoras que quieren

enterarse de las ofertas de su zona en el momento en

que existen.

El problema del rubro es la caducidad. Una liquidacion

publicada en una red social sigue visible cuando ya no

queda talle; una oferta cargada a mano llega dos dias
tarde. El comercio no tiene tiempo de mantener un canal

mas, y el publico aprende rapido a desconfiar de lo que ve.

Por eso la decision central del producto fue no pedirle al
comercio que cargue nada: la oferta sale del sistema de
facturacion que la tienda ya usa, con su stock y sus

precios reales, y se publica sola.

Kembron construyé los tres productos de Savvi: la
aplicacion del publico, el panel de cada comercio y la
consola de la plataforma, con integracién a los sistemas de
punto de venta, facturacidon de suscripciones y

moderacion de contenido.

Si publicar una oferta le cuesta trabajo al comercio,

el comercio deja de publicar.

EL CRITERIO QUE ORDENO EL PROYECTO

3

Productos sobre una sola base:
aplicacion, panel del comercio y consola
de plataforma.

4

Ejes de segmentacién: marca, talle,
categoria y cercania.

SAVVI - CASO DE EXITO

1

Integracion por comercio: la oferta sale
de su propio sistema de facturacion.

1

Suscripcion mensual por comercio,
facturada desde la misma plataforma.

SAVVI -

LO QUE LA PLATAFORMA RESUELVE

Ofertas que siguen publicadas
cuando ya no hay stock.

Comercios que no tienen tiempo de
mantener otro canal.

Publicaciones sin talle, sin sucursal y
sin precio real.

Beneficios bancarios comunicados
de boca en boca.

Cero medicion de qué oferta
funciond y cuadl no.

Cobrar la suscripcion de cada
comercio a mano.

85%

De las ofertas publicadas sin
intervencidon humana del comercio.

$0

De licencias de terceros por comercio
adherido.

CASO DE EXITO
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EL PROBLEMA DEL RUBRO

01 - EL PROBLEMA

Seis razones por las que las ofertas

del comercio de barrio no llegan.

Aparecen en cualquier intento de conectar comercios chicos con publico local. Son los

seis que cierra la plataforma.

| Laoferta se publica a mano o no se publica

Un comercio con dos empleados no va a mantener un
canal mas. Si publicar cuesta trabajo, la publicacién se
hace una vez y nunca mas.

3 Falta el dato que decide la visita

Sin talle disponible, sin sucursal y sin precio final, la
oferta es publicidad. Con esos tres datos, es un motivo
para salir de casa.

5 Nadie mide qué funciono

Sin visitas por oferta, el comercio no sabe qué le sirvio.

Renovar la suscripcion termina siendo un acto de fe.

7 Lo publicado envejece sin avisar

Una liquidacién sigue visible cuando ya no queda nada.
La consumidora va al local, no encuentra el articulo, y
no vuelve a confiar.

Los beneficios bancarios no se comunican

Las cuotas sin recargo son el argumento mas fuerte de
venta y viven en un cartel en la puerta del local.

Cobrar la adhesion consume el margen

Facturar decenas de suscripciones mensuales a mano
es un costo administrativo que se come la rentabilidad
del modelo.

NO ES UN PROBLEMA DE
INTERES

Los comercios quieren
vender y el publico quiere
enterarse. El que falla es el
canal: pide trabajo del lado
que menos tiempo tiene.

SAVVI - CASO DE EXITO

NO LO CIERRA UNA RED
SOCIAL

Una publicacion no conoce
stock, ni talle, ni sucursal,
ni vencimiento. Publica una
foto y confia en que
alguien la actualice.

LOS SEIS SALEN DE LA
INTEGRACION

Si la oferta sale del sistema
de la tienda, se publica
sola, caduca sola y trae
stock y precio reales. Una
integracion, seis puntos
cerrados.
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LA SOLUCION

Tres productos, una base,

02 - LA SOLUCION

y una integracion por comercio.

El comercio sigue trabajando en su propio sistema. La plataforma lee de ahi, publica,

mide y cobra la suscripcion.

PUBLICO - APLICACION MOVIL

Ofertas de la zona, con el dato que importa

Filtros por marca, categoria, talle y cercania; detalle con
precio final, talles disponibles y beneficios bancarios; y la
sucursal donde esta el articulo.

PLATAFORMA - CONSOLA

Curar el contenido y sostener la red

Alta y acompanamiento de comercios, aprobacion de
ofertas destacadas y campanas, beneficios bancarios y
bitacora de todo lo que se publica.

ADEMAS — LA INTEGRACION CON CADA COMERCIO

COMERCIO - PANEL PROPIO

Publicar sin publicar

La oferta sale del sistema de facturacion de la tienda. El
panel muestra qué se publico, cuanto se vio, qué campafa
esta en curso y qué espera aprobacion.

NEGOCIO - CONSOLA

El modelo de suscripcion, adentro del producto

Planes por comercio, facturacion mensual, liquidaciones y
analitica de uso — sin una herramienta aparte para cobrar
lo que la plataforma genera.

Cada tienda usa el sistema de punto de venta que ya tenia. La plataforma se conecta a ese sistema, lee
articulos, precios y stock, y publica lo que corresponde segun las reglas que el comercio configuré. Cuando la

integracion todavia no esta lista, el panel permite carga manual e importacion masiva — de manera que ningun

comercio queda afuera esperando una conexion.

UNA SOLA BASE DE DATOS, EN LA PRACTICA

El dato se captura una vez

Lo que se registra en la operacion
alimenta todo lo demas. Nadie vuelve
a escribirlo en una planilla aparte.

SAVVI - CASO DE EXITO

Nadie concilia nada

No hay un archivo de un area contra
el de otra. Si dos personas ven
numeros distintos, el problema es el
dato, no el archivo.

Crece por modulos

Lo que se agrega después hereda
usuarios, permisos, auditoria 'y
reportes. Sumar no significa empezar
de nuevo.
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RECORRIDO - CONSOLA DE PLATAFORMA

Treinta y cuatro comercios,
y de donde sale cada oferta.

& sawi Tiendas
D super-admin

18 tiendas registradas
GENERAL v

88 Dashboard
& Tiendas

& Solicitudes
2, Usuarios
FINANZAS

B Facturacion
= Liquidaciones

MARKETING
DATOS

CONFIGURACION

TIENDA

Boutique Los Cedros
Titular 03

Atelier del Norte
Titular 02

Taller Textil Sur
Titular 17

Pasos Felices
Titular 14

S La Casa del Corte
&S Tituiar 09
-

8

Indumentaria Lucero
Titular 07

& Estilo Andino
Estilc Titular 06

ap Look Activo
Titular 10
Moda Ribera
Titular 12

. Ronda Deportes

Titular 16

Kids Rincén
Titular 08

& T

PLAN ESTADO
Starter © Pendiente
Starter ® Pendiente
Starter ® Activa
Starter ® Activa
Starter ® Activa
Starter ® Activa
Growth ® Activa
Starter ® Activa
Growth ® Activa
Growth ® Activa
Growth ® Activa

03 - RECORRIDO POR EL PRODUCTO

Q Busca o
Activas Pendientes Suspendidas + Crear tienda

GMV MES PEDIDOS ERP FECHA ALTA
$0 0o — 17 abr. 2026
$0 0o — 1 abr. 2026
$0 0 memos 10 mar. 2026
$0 0 otro 4 mar. 2026
$0 0o — 27 feb. 2026
$0 0 otro 13 feb. 2026
$0 0 memos 21ene. 2026
$0 0o — 3 ene. 2026
$0 0  hiopos 3 dic. 2025
$0 0  hiopos 28 nov. 2025
$0 0 hiopos

1 nov. 2025 Q

Comercios adheridos. Cada tienda con su estado, su suscripcion y de donde salen sus ofertas. Datos de demostracion.

La integracion es el indicador

clave

Un comercio sincronizado publica
solo y no envejece. Uno que carga a
mano publica menos y peor: por eso
el estado de integracion esta arriba
de todo.

El contenido destacado se cura

Lo que va a la portada de la
aplicacién pasa por aprobacion. La
plataforma decide qué muestra, no el
que mas insiste.

El onboarding es parte del
producto

Un comercio nuevo entra en periodo
de prueba y avanza hasta quedar
sincronizado. Ese recorrido esta en el
sistema, no en la cabeza de alguien.

LLas capturas de este documento se tomaron del sistema en funcionamiento sobre un juego de datos de demostracion: |as tiendas son inventadas,

sus titulares aparecen numerados, y los productos, las visitas y los importes no corresponden a nadie.

SAVVI - CASO DE EXITO
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KEMBRON 03 - RECORRIDO POR EL PRODUCTO

RECORRIDO - APLICACION Y COMERCIO

Lo que ve el publico
y lo que ve el local.

D Savvi Solicitudes v
5 Super-admin Q  Buscar. o
10 tiendas esperando aprobacion
GENERAL M
ge
2o Dashboard h: ! hs 4
e BabyZone e ames a Casa Joya oe ames
& Tiendas 16 Nifos Accesorios
2 Solicitudes [0} © Ubicacion & ERP @ Ubicacién & ERP
Costa Urbana Shopping Sin ERP Punta Carretas Shopping Otro
2, Usuarios
® Productos est. & Owner ® Productos est. 8 Owner
FINANZAS o 120 Joaquin Balerio 45 Valentina Rocca
& Plan preferido & Plan preferido
B Facturacion " o
Starter Starter
@) Liquidaciones
Mensaje Mensaje
MARKETING > “Indumentaria y accesorios bebés y nifios hasta 8 anos. 2 locales activos.” “Bijouterie premium artesanal, hechas en Uruguay.”
DATOS >
. v Aprobar X Rechazar v Aprobar X Rechazar
CONFIGURACION >
hace 4 . hace 4
=l Mango Outlet UY acemes & PuntaTienda Surf ace dmes
Mujer Deportivo
© Ubicacién © ERP ® Ubicacion © ERP
Montevideo Shopping Hiopos Punta Shopping memos
© Productos est. © Owner © Productos est. & Owner
250 Rocio Bentancur 80 Federico Sanchez
& Plan preferido & Plan preferido
Starter Starter
Mensaje Mensaje
“Tenemos 3 locales en Montevideo y queremos sumar el canal digital con Savvi. “Surfwear y accesorios. Buscamos llegar a Montevideo con envios.”

Contamos con stock unificado en Hiopos.”
il
 Recheser Q

Aprobaciones. Lo que espera revision antes de salir a la portada de la aplicacion: la plataforma decide qué muestra. Datos de
demostracion.

El talle decide la visita La distancia también es un filtro El comercio ve el efecto

Mostrar «40% de descuento» no Las ofertas se ordenan por cercania. Visitas por oferta y ranking de lo mas
alcanza. Mostrar que hay stock en el Una liquidacién a veinte kildmetros no visto. La suscripcién deja de

talle de quien mira es lo que convierte es una oferta: es ruido. renovarse por fe y empieza a

una oferta en una salida al local. renovarse por resultado.

Las capturas de este documento se tomaron del sistema en funcionamiento sobre un juego de datos de demostracion: las tiendas son inventadas,
sus titulares aparecen numerados, y los productos, las visitas y los importes no corresponden a nadie.
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ANTES Y DESPUES

(Quée cambia, en concreto,
para el comercio y para el publico.

PROCESO

Publicar una oferta

Una oferta que se agotoé

Saber si hay talle

Comunicar cuotas sin

recargo

Medir qué funcioné

Cobrar la adhesiéon

APLICACION MOVIL

React Native - publicada en tiendas de aplicaciones

BASE DE DATOS

PostgreSQL, con migraciones versionadas

NEGOCIO

Suscripciones, facturacion, liquidaciones y analitica en el

mismo producto

SIN LA PLATAFORMA

Alguien del local arma la pieza y la sube,
cuando puede.

Sigue publicada hasta que alguien la baja.

Hay que ir al local o llamar.

Un cartel en la puerta del local.

Impresion general de si el mes vino bien.

Facturacion mensual armada a mano,
comercio por comercio.

PANELES Y API
Next.js - React - TypeScript estricto

CON LA PLATAFORMA

Sale del sistema de facturacion de la
tienda, sola.

Caduca cuando el stock del sistema llega
a cero.

Stock por talle a la vista, antes de salir de
casa.

Beneficio bancario adjunto a la oferta, en
la aplicacion.

Visitas por oferta y ranking de lo mas
visto.

Planes y facturacién adentro de la misma
plataforma.

INTEGRACIONES

Conexion con los sistemas de facturacién y punto de venta

de cada comercio

ENTREGA
Cédigo fuente completo y propiedad intelectual a nombre
del cliente



Sistemas que se entregan,
no que se alquilan.

Construimos software a medida para empresas que ya tienen una
operacion funcionando —y productos completos para quien esta lanzando
uno. El codigo fuente y la propiedad intelectual quedan a nombre de su
empresa, sobre tecnologia estandar, sin licencias por usuario y sin
dependencia del proveedor.

100 % 30 3

Del cédigo y la propiedad intelectual, De licencias por usuario o por comercio Productos entregados sobre una sola
para su empresa adherido base de datos

HABLEMOS DE SU OPERACION - CONTACTO@KEMBRON.COM CASO DE EXITO - SAVVI - 2026



